
Prérequis : Aucun.

Programme de formation :

Objectifs pédagogiques : 
 Connaitre le process, cycle achats et les délais classiques

 Calculer le coût complet d’un besoin et faire une étude de marché

 Cadrer une RFQ et gérer une RFQ (grandes étapes) et connaitre les clauses contractuelles essentielles

De l’expression du besoin jusqu’à l’étude de 
marché – 3H00 RFQ & Contractualisation – 3H00 Application avec un cas d’étude et validation 

des acquis – 1H30 

Module en classe virtuelle (3H00)
Connaitre le métier des achats : culture 
acheteur
Expression du besoin : préciser les attenus et 
calculer le coût complet
Etude de marché : faire un sourcing fournisseurs 
et analyser les risques 
Définir sa stratégie : KPIs

Module en classe virtuelle (3H00)
Cadrer une RFQ et gérer une RFQ (grandes 
étapes)
Synthétiser et faire une revue technique 
fournisseur
Démarrer la négociation des clauses 
contractuelles 

En autonomie (1H30)
Préparer sa RFQ et rationnaliser son panel à 
travers un cas d’étude. Préparer la revue 
technique fournisseur

Module en classe virtuelle (1H30)
Restituer les cas d’études en séance, avoir un 
retour des autres participants et être évalué par 
le formateur sur la compréhension des acquis 
de formation
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[ ACHATS POUR NON ACHETEURS ]

Dates de session et devis  : 
nous consulter

goacademy@goacademy.fr

Disponible en classe virtuelle et en présentiel

mailto:goacademy@goacademy.fr

